
KIT STAND MODULAIRE
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1- Préambule 

Participer à un salon est une opportunité de prospecter, de rencontrer de nouveaux  
clients, de fixer un maximum de rendez-vous  et  d’augmenter le chiffre d’affaires
Cela permet aussi d'accroître l'image de marque et la notoriété de l’entreprise. 

Exposer demande un minimum de préparation autre que l’inscription, de nombreux 
paramètres doivent être respectés pour garantir une rentabilité c’est pourquoi pour 
vous aider nous avons mis en place le concept « kit stand modulaire » afin de vous 
positionner rapidement sur des salons ciblés sur l’aménagement durable de la 
maison et de la rénovation. 

Ce concept « kit stand modulaire » est l’élément stratégique de l’enseigne Lapeyre 
sur le salon, il doit refléter l’image du professionnel.  
Pour le rendre plus efficace des outils de communication seront à votre disposition 
pour fidéliser vos clients ou de nouer de nouveaux contacts, n’hésitez pas à les 
demander.

Bon salon 

Nathalie Murcia
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2 - OBJECTIFS 
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Fournir un concept de stand modulaire pour permettre de se positionner 
rapidement sur des salons.

Accroître la visibilité de l’enseigne, recruter des nouveaux clients et 
augmenter le trafic en magasin.

Maîtriser l’identité visuelle, le discours enseigne et notre positionnement.



3 - ORGANISATION
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S’inscrire à votre salon
Au moment de l’inscription au salon, privilégier un emplacement donnant 
sur 1 allée principale avec si possible au moins 1 mur pour adosser la 
partie cuisine.
D’une surface de 18 m² (600 X 300 cm) ou 20 m² (500 X 400 cm).
Les frais d’inscription et d’emplacement sont à la charge des magasins.
Prévoir puissance en électricité de 4KW.
Pour un bon déroulement de salon, prévoir sur 1 journée 2 personnes pour 
prendre les coordonnées des clients potentiels (adresse mail ou n° de 
téléphone pour relance).
Penser à louer chaises & tables (Voir P.17).

Planifier le montage
Temps global montage (3 pers.) 15 h environ
Temps global démontage (4 pers.) 5 H environ



3 –1 / organisation 
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DR EST : stockage sur Nancy
DR NORD OUEST  : stockage sur Caen
DR SUD EST : stockage sur Gemenos
DR SUD OUEST : stockage sur Toulouse

Surface de stockage/encombrement au sol : environ 15m2
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Obtenir votre Kit Stand

Pour disposer du kit stand, contacter vos directions régionales :



Fonctionnement et montage

Chaque DR organise la livraison de l’ensemble du stand ainsi que les 
produits Lapeyre d’un salon à l’autre.

Le magasin organisateur se charge du montage et du démontage du 
stand, des produits et gère la gestion des emballages vides pendant la 
manifestation.

Pour le montage de l’ensemble du stand (modules et produits), prévoir 2/3 
jours pleins.

Mode opératoire

1. Je déballe les produits (3 pers.)….2 h
2. Je pose les dalles de sol (3 pers.)..1 h
3. Je monte les structures métalliques

Je pose les panneaux d’habillage
Je pose les bâches (3 pers.)…….. 4 h

3–2 / organisation 
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4. Je pose les produits
Je nettoie (2 pers.)………….  8 h

5. Je pose les ILV et nuanciers



4 - stockage 
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Entretien et Stockage

Après chaque manifestation, seront remis dans les caisses en bois 
l’ensemble des modules du concept avec les bâches enroulés dans les 
structures (mâts et traverses), les spots et les différents kits d’alimentation. 

Les produits Lapeyre doivent être remis dans leur carton respectif ou à
défaut conditionné avec des bulles et filmés puis palettisés.

Tous produits abîmés doivent être signalés à la DR qui avisera le siège.

Chaque direction régionale gère et veille à la pérennisation du kit et des 
produits. Elle informe le siège des produits qui sont abimés (le siège se 
chargera de recommander les produits abîmés).



Un dispositif Marketing Direct accompagne les 
magasins qui participent à des salons par la mise à
disposition d’un flyer valorisant nos 4 catalogues 
Lapeyre + une remise immédiate de 10% pour toute 
nouvelle commande.

Principe du Flyer

5 - Outils de communication
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Les catalogues, les flyers : A distribuer uniquement sur votre stand (Stock limité)
Contacter : Senia Boucherrougui au  01 48 11 74 50 (2 mois avant le salon)

Ordinateur : Branchement ordinateur, pour planification des rendez-vous en         
magasin après le salon (pas de commande pendant le salon)
Contacter : Rachid Bitar au 01 48 11 75 45 (1 mois avant le salon)



5-1 / Outils de communication
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Plan et coordonnées personnalisés
du/ des magasins participants

Mentions de l’offre et code remise :
* Sur présentation de ce bon : 10% de remise sur toute commande de produits et de prestations de 
services.
Offre réservée aux particuliers utilisable en une seule fois. Offre valable dans les magasins Lapeyre
de [Nom du magasin] uniquement, non cumulable avec d’autres remises et promotions en cours.
Offre non valable sur www.lapeyre.fr, sur les séries limitées, sur les Atouts prix Lapeyre et sur les
commandes en cours. Remise calculée directement en caisse. CODE : 0170295.

Important :
Le code remise est sécurisé vendeur mais n’appelle pas la saisie d’un code coupon. 
Le patron de site doit donc penser à récupérer le code dans la GC et définir qui, parmi ses     
collaborateurs, est à même de l’utiliser.
Le montant de la remise est pris sur la marge du magasin.

Date de validité de l’offrePrésentation du Flyer



5-2 / Outils de communication
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L’objectif du flyer est double :

Maximiser le nombre de contacts lors du salon.

Inciter à la prise de commande rapide.

NB : Il n’est pas utile, lors du salon, de collecter les données clients hormis pour les rendez-
vous pris sur place.

Le flyer est exclusif dans sa distribution et son utilisation :

Une dotation de flyers est prévue pour chaque salon (En fonction de la fréquentation 
estimée).

La distribution du flyer ne doit se faire qu’à l’intérieur même du salon.

Les flyers non distribués doivent être jetés.

L’application de la remise en magasin doit se faire sur présentation du flyer par le 
client dans le respect des dates de validité de l’offre.

Ce qu’il faut savoir



5-3 / Outils de communication
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Ce qu’il faut savoir

Notre conseil :
Désigner une personne en charge de distribuer les flyers.

Si possible à l’entrée du salon, en même temps qu’est distribué le plan du salon
(à négocier avec l’organisateur).

Dans les allées du salon

Notre retour d’expérience nous montre que le flyer est trop souvent sous distribué. 
En suivant notre conseil, vous vous donnez le maximum de chance pour attirer des visiteurs 
sur votre stand avec parmi eux un nombre important de nouveaux clients.



6 - LE  CONCEPT KIT STAND MODULAIRE 
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Une modularité exemplaire et une qualité de réutilisation.

Une architecture moderne et éco-conceptuel.

Un Kit entièrement recyclage.

Des impressions encre éco-solvant.

Un concept de stand qui permet d’exprimer sur une surface de 10 à 30 m².



7- Composition du Kit Stand 
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Stand Lapeyre (Fournisseur GL Events )

Des modules de panneaux qui peuvent accueillir tous types de produits (escaliers,   
meuble de salle de bains, portes, etc …) incluant le matériel, les raccordements   
électrique et ILV (bâches, photos, signalétique).
Présentoirs à catalogue.

Produits lapeyre sélectionnés pour 2011

Cuisines Urban bois flotté + électroménager Brandt (plaque, four, hotte) évier 
Monteverdi

Robinetterie Ode
Meuble salle de bains Infinity
Baie coulissante alu + gris sablé
Fenêtre alu + pack excellence gris sablé
Carrelage clic gris clair 
Porte d’entrée Wisteria



7-1 / Composition du Kit Stand 
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7-2 / Composition du Kit Stand 
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7–3 / Composition du Kit Stand 
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Complément mobiliers (à la charge du magasin)

Point d’accueil  : table et chaises (à
commander auprès de votre organisateur au 
moment de votre inscription au salon ou achat) 
de préférence de couleur rouge et quelques 
accessoires de stylisme.
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8 - Configuration des modules 
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A noter : Les îlots cuisines sont supprimés et remplacés par 1 pôle accueil (table & chaises)
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Surface de 18 m² (600 X 300 cm) ou 20 m² (500 X 400 cm)



8 -1 / Configuration des modules 
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Adossé à 1 mur
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8-2 / Configuration des modules 
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Adossé à 2 murs
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Adossé à 3 murs

8-3 / Configuration des modules 
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A noter : Les îlots cuisines sont supprimés et remplacés par 1 pôle accueil (table & chaises)

18 m²



9 – Notice de montage des structures
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Montage Ferrures males Ecotrad sur mâts



9 – 1 / Notice de montage des structures
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Assemblage structure pour renfort de cloison



9 – 2 / Notice de montage des structures
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Montage taquets et traverses



9 – 3 / Notice de montage des structures
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Coffrage en contreplaqué stratifié bordeaux



9 – 4 / Notice de montage des structures
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Module cuisine : plan coté



9 – 5 / Notice de montage des structures
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Module cuisine : Séquences de montage



9 – 6 / Notice de montage des structures
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Module Salle de bain : plan coté



9 – 7 / Notice de montage des structures
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Module Salle de bain : Séquences de montage



9 – 8 / Notice de montage des structures
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Module 3 - Menuiserie : plan coté



9 – 9 / Notice de montage des structures
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Module 3 – Menuiserie : Séquences de montage



10 - Pose des bâches signalétique
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Récapitulatif des bâches
B

1990 x 2317
A

1932 x 2317

D

724 x 2317 D Bis

1932 x 2317

C1

1018 x 460

C2

981 x 460

C3

981 x 460

C4

1018 x 460

E1

1018 x 460

E2

1018 x 460

F

300 x 2317

H

1940 x 2400

I

1940 x 2400

J

1940 x 2400



10 -1 / Pose des bâches signalétique
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Exemple de disposition des bâches signalétique sur stand  20 m²



10 – 2 / Pose des bâches signalétique
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Exemple de disposition des bâches signalétique sur stand 18 m²



10 – 3 / Pose des bâches signalétique
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Détails de la pose



11 – montage de la cuisine
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Implantation de la cuisine « Urban Bois Flotté »

40 cm30 cm 70 cm60 cm 60 cm 60 cm 80 cm

400cm

89
cm

70
cm

24
0

cm

35
cm

46
cm



12 – montage de la Salle de bains
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Implantation de la salle de bains « Infiny »



Exemples d’implantation sur stand 18 m² fermé 3 côtés

13 – Exemples d’implantation 
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Exemple d’implantation sur stand 20 m² en îlot

13 – 1 / Exemples d’implantation 
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Exemple d’implantation en îlot côté dos cuisine
13 -2 / Exemples d’implantation 
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Vu d’un stand avec « Enseigne suspendue » Lapeyre
13 – 3 / Exemples d’implantation 
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Pour obtenir ce type d’enseigne, contacter votre organisateur de salon.



13 – 4 / Exemples d’implantation 
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Cuisine accessoirisée



Directeurs régionaux : Pour obtenir le kit Stand, produits Lapeyre

Service évènementiel : 
Outils de communication
Catalogue
Flyers
Objets publicitaires
SAV – Produits exposés
Nathalie Murcia au 01 48 11 75 80
Senia Boucherrougui au  01 48 11 74 50
Email : senia.boucherrougui@lapeyre.fr

Informatique : 
Rachid Bitar au 01 48 11 75 45 ou 06 38 43 16 51
Email : rachid.bitar@lapeyre.fr

14 – Vos contacts 
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